
Haz de ti, 
tu mejor
Producto
CONECTA CON CLIENTES QUE TE
QUIERAN COMPRAR!



Aníbal González-Aníbal González-  
CastejónCastejón

Profesional delProfesional del  
Marketing y lasMarketing y las  

Comunicaciones con +25Comunicaciones con +25  
años de experiencia enaños de experiencia en  

empresas de consumo yempresas de consumo y  
de servicios en entornosde servicios en entornos  

complejoscomplejos

He descubierto en elHe descubierto en el  
Coaching una nuevaCoaching una nueva  

pasión, en donde ayudar apasión, en donde ayudar a  
la gente a crecer mela gente a crecer me  

plantea una fuenteplantea una fuente  
inagotable de realizacióninagotable de realización



Cuando quieresCuando quieres  
emprender...emprender...

Sabes lo queSabes lo que  
quieres...quieres...
Sabes lo que teSabes lo que te  
gusta...gusta...
Sabes en qué eresSabes en qué eres  
buen@...buen@...



ConvertirConvertir  
todo "eso"...todo "eso"...

PropuestaPropuesta  
de Valorde Valor



¿Qué es
una
Propuesta
de Valor? Es un Concepto de 

Alto Nivel que 
satisface una 
Necesidad de 
manera diferente, 
específica y "única"



Socios Clave

Fortalezas y Recursos

Actividades 
Clave

Recursos 
Clave

Relación con los 
Clientes

Canales

Fuentes de Ingreso

Segmento de 
Clientes

Propuesta de Valor
¿Cuál es el propósito de lo que 

hacemos? ¿ De qué manera 
agrega valor y se diferencia? ¿ 
Cuál es el beneficio final de 

nuestra propuesta?

Modelo Canvas



Propuesta de Valor
Propósito

Motivación Personal
Plan de Acción

Modelo de Negocio
Objetivos

Plan Comercial
Marketing

Para Emprendedores y Empresas MediasPara Emprendedores y Empresas Medias
Coaching & MentoringCoaching & Mentoring



Acompañamos tu ÉxitoAcompañamos tu Éxito


