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¿Deseas impactar en las personas de una manera posit iva, al compartir tus conocimientos y habil idades desde el escenario? ¿Tienes 
lo que se necesita para ser un entrenador o presentador TOP? ¿Te gustaría mejorar tu forma de hablar en público? ¿Te gustaría 
mejorar tu forma de dir igir las reuniones de equipo?, y sobre todo …

¿Te gustaría dejar huella entre tu audiencia?

Hoy en día no basta con ser un comunicador técnicamente preparado para impactar posit ivamente en la audiencia. Tener conocimientos 
no es suficiente, además hay que saber trasmitir los, entusiasmar, faci l i tar el aprendizaje y sobre todo ¡EMOCIONAR!.

La últ ima generación de comunicadores la constituyen aquellos que junto con transmitir conocimientos y estimular el aprendizaje, 
faci l i tan la integración del cambio en sus audiencias, comprobándose que esto sucede cuando se aúnan el conocimiento técnico, 
la calidad del contenido y sobre todo las habil idades y competencias del speaker para l legar a generar emociones en el público, en 
cada persona, …, en definit iva cuando se logra dejar “huella” en la audiencia.

En este curso eminentemente práctico proponemos un contexto de aprendizaje experiencial, eficaz y muy disfrutable, donde podrás 
alcanzar tu máximo potencial como orador y como persona, adquiriendo conocimientos nuevos, viviendo experiencias como Speaker 
diferentes y sobre todo supervisando, mentorizando y perfeccionando en todo momento tu desempeño como Speaker. 

Este curso también te ayudará a encontrar tu esti lo único para asegurarte estar en un nivel superior en el mundo de los Speakers 
Internacionales, trabajando tu autenticidad y vulnerabil idad, ayudándote a ganar credibi l idad y confianza entre tu audiencia, y 
teniendo así una mayor confianza en t i mismo. Y para el lo se uti l izarán en todo momento las últ imas técnicas de Aprendizaje 
Acelerado, Intel igencia Emocional, Programación Neurolingüística (PNL), Técnicas Escénicas y Coaching.
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EL MEJOR CURSO DE COMUNICACIÓN Y ORATORIA 
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C O N T E N I D O S

C O M U N I C A C I Ó N 

Y  O R A T O R I A

C U R S O  D E  O R A T O R I A  Y  C O M U N I C A C I Ó N 
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Preparación de una presentación/ponencia/curso.

Metodología para el diseño y desarrollo de juegos y dinámicas.

• Claves para tr iunfar con tus dinámicas.

• Metodología para crear dinámicas de alto impacto.

• Cómo hacer que todos participen.

• Cómo extraer el aprendizaje de tu audiencia.

Niveles de energía en la formación.

• Comunicación emocional.

• Cómo mantener y focalizar la energía del comunicador.

• Cómo mantener y focalizarla la atención de tu audiencia.

• Conseguir una formación que transforme, no que solo forme.

• Motiva a tu audiencia para el cambio

	 - Técnicas escénicas.

	 - Técnicas para romper el hielo en una audiencia / Negociación.

	 - Gestión de energías en sala.

C O N T E N I D O S
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Resoluciones de objeciones en sala.

• Cómo moverse en una audiencia.

• Cómo resolver las preguntas eficazmente en una audiencia.

• Cómo gestionar las objeciones de tu audiencia.

Marca personal.

• Visagismo.

• Desarrol lo y consolidación de una marca personal o de empresa.

Como crear presentaciones efectivas.

• Cómo diseñar una planti l la del curso.

• Cronograma de planif icación del curso.

• Cómo y cuándo uti l izar los diferentes t ipos de música.

• Preparación de sala (antes-durante -después).

Técnicas de modelaje de los grandes 
Speaker Internacionales.

Estrategia para atraer clientes.

• Diseño y maquetación de tu propio fol leto del curso.

• Técnicas de venta para l lenar tus salas.

• Técnicas de venta on the stage.

C O N T E N I D O S
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Redes Sociales.

• Desarrol lo de la marca personal a través de RRSS.

Voz.

• La voz en la comunicación.

• Cómo manejar y optimizar tu Voz.

• Cómo obtener el máximo rendimiento vocal.

• Cómo trabajar los distintos registros de locución.

• Cómo aprender a manejar los diferentes órganos que intervienen en la producción sonora.

• Toma de conciencia de todo lo que puede dañar nuestra voz: higiene vocal.

• Técnicas de la voz hablada.

• Trabajo con micrófono y sin micrófono.

• Ejercicios respiratorios.

	 - Adquisición de la respiración costo diafragmática.

	 - Control del soplo.

	 - Coordinación del aire con la palabra.

C O N T E N I D O S

ÍN
D

IC
E



ÍN
D

IC
E

8

Audiovisuales.

• Cómo comunicar a través de cámara y medios audiovisuales.

• Delante de la cámara: lenguaje verbal y corporal.

• Lenguaje audiovisual adaptado a la presentación.

• Locución adaptada a TV.

• Concordancia entre imagen y palabra.

• Prácticas de lectura, memoria e improvisación ante cámara.

• Dominio de la presencia en cámara.

Desarrollo del tiempo.

• Ponencias minis.

• Píldoras formativas.

• Charlas.

• Talleres.

• Cursos.

Cierres de Alto impacto.

C O N T E N I D O S

Plan de acción.
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M E T O D O L O G Í A 
Y  D U R A C I Ó N

C O M U N I C A C I Ó N

Y  O R A T O R I A
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M E T O D O L O G Í A

Curso de entrenamiento experiencial, práctico y dinámico.

• Aprendizaje acelerado.

• Prácticas en t iempo real.

• PNL. Programación Neurolingüística.

• Intel igencia Emocional.

• Procesos de Coaching en Sala.

D U R A C I Ó N

Formación de 90h

• 60h presenciales + 30h no presenciales.

• 2 webinars de seguimiento y supervisión de 2:30h 

cada una.

-  9 0 h .
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F E C H A S  Y
H O R A R I O S

C O M U N I C A C I Ó N 

Y  O R A T O R I A

C U R S O  D E  O R A T O R I A  Y  C O M U N I C A C I Ó N 
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ONLINE
En Directo/Streaming

Año inicio 2021

Tema 1. 24 y 25 de agosto

Tema 2. 26 y 27 de agosto

Tema 3. 28 y 29 de agosto

F E C H A S  Y  H O R A R I O
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Horario: Online en Directo/Streaming

ESPAÑA (GMT+2)*

de 9:00h a 20:00h.
REINO UNIDO (GMT+1)*

de 8:00h a 19:00h.
EEUU (GMT-4)*

de 3:00am a 2:00pm
COLOMBIA (GMT-5)*

de 2:00am a 1:00pm
ECUADOR (GMT-5)*

de 2:00am a 1:00pm
MÉXICO (GMT-5)*

de 2:00am a 1:00pm

* Horarios en función de la franja horaria vigente en el momento en cada país.

Horario: Presencial - Intensivo Madrid
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Y  A D E M Á S . . .

C O M U N I C A C I Ó N

Y  O R A T O R I A

C U R S O  D E  O R A T O R I A  Y  C O M U N I C A C I Ó N 

13

ÍN
D

IC
E

12



Y  A D E M Á S  T E  L L E V A R Á S

PROYECTO FIN - TRAINING CAMP

• En una ubicación especial para el momento se realizará la 

presentación en público del proyecto que se trabajará durante 

toda la formación.

MENTORIZACIONES Y SUPERVISIONES INDIVIDUALES

• Durante la formación presencial y la elaboración del 

Proyecto “Training Camp” los alumnos serán mentorizados y 

supervisados de forma grupal e individual, lo que redundará 

en un perfeccionamiento en su desempeño como Speakers.

2 WEBINARS DE SEGUIMIENTO Y SUPERVISIÓN

• Se realizarán 2 webinars online entre cada módulo para 

profundizar en la materia y resolver inquietudes de los 

alumnos.

14

MASTERCLASS

• Masterclass realizadas por Speakers de gran renombre en la 

Tv, Teatro, Evento, Radio, etc (Pag. 18)

DISEÑAR EXPERIENCIAS

• Con nuestra metodología realizarás presentaciones que 

cautivarán a tus espectadores.
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FEEDBACK CONTINUO

• El alumno recibirá un feedback continuo y de alta calidad, 

en directo, que le ayudará a integrar las mejoras de forma 

inmediata y profunda, perfeccionando así su capacidad de 

emocionar y de comunicar a la audiencia.



14

Y  A D E M Á S  T E  L L E V A R Á S

DOMINAR LA TÉCNICA

• EN THE BEST SPEAKER CAMP aprenderás e integrarás todas las 

técnicas necesarias para convertirte en un Speaker profesional 

e internacional.

SUPERACIÓN DE MIEDOS Y BLOQUEOS

• Trabajarás tus miedos escénicos durante toda la formación, 

y la el iminación de cualquier bloque que te esté impidiendo  

realizar tus presentaciones.

LAS MEJORES HERRAMIENTAS DE COMUNICACIÓN

• Descubirarás e integrarás las mejores herramientas usadas 

por los mejores Speakers.

15

MANEJO DE LA VOZ

• Convertirás tu voz en tu herramienta mas importante a la hora 

de comunicar tus ideas.

DISEÑAR TU PROPIA MARCA

• Integrarás todo lo necesario para potenciar tanto tu marca 

personal como empresarial para convertirte en un Speaker 

internacional.

MANEJO DE LA POSTURA

• Sabrás colocar tu cuerpo en todo momento para transmitir todo 

tu potencial y resolver situaciones incómodas.

DISEÑAR PRESENTACIONES

• Descrubrirás que signif ica hacer una presentación 

profesional, y cuales son los errores mas habituales.
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D O C E N T E S  Y
M A S T E R C L A S S

T H E  B E S T

S P E A K E R  C A M P

C U R S O  D E  O R A T O R I A  Y  C O M U N I C A C I Ó N 
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S P E A K E R  T A L E N T  A C A D E M Y  c u e n t a  p a r a  l a  i m p a r t i c i ó n  d e  e s t e  c u r s o  c o n  u n  e x p e r i m e n t a d o 
e q u i p o  d e  f o r m a d o r e s ,  c o n  a m p l i a  e x p e r i e n c i a  p r o f e s i o n a l  e n  e l  á m b i t o  d e  l a  C o m u n i c a c i ó n . 
L o s  f o r m a d o r e s  a s i g n a d o s  a  c a d a  e d i c i ó n  p e r t e n e c e r á n  a l  p r e s e n t e  c l a u s t r o  d o c e n t e , 
s a l v o  c a u s a s  a j e n a s  a  E F I C  y / o  c a u s a  d e  f u e r z a  m a y o r .
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D O C E N T E S

Montse Hidalgo ha ayudado a miles de personas a alcanzar sus sueños, experta en 
Neurociencia, Intel igencia Emocional, Coaching y PNL. Se forma y ha trabajado con 
mentores de fama mundial como Anthony Robbins, T Harv Eker, Deborah Torres Pa-
tel, Eduard de Bono, John Withmore, Julio Olal la, Eduardo Punset, Robin Sarman, 
Blair Singer, Ji l l  Sellman.

Como periodista actualmente es colaboradora de medios de comunicación y escri-
be para diferentes publicaciones.

Actualmente es Speaker Internacional y socia fundadora de la Universidad de la 
Felicidad con sedes en Salamanca, Barcelona, Valladolid y Vigo.

Ofrece servicios de Coaching Empresarial teniendo el respaldo de las empresas 
más importantes de España:
Telefónica, Grupo Globalia, El Corte Inglés, Clínica Ruber, Sacyl, Nielsen & Part-
ners, Instituto Enseñanzas Aplicadas, Universidad Camilo José Cela, Universidad 
Europea de Madrid, Universidad de Salamanca.

MONTSE HIDALGO

Speaker Motivacional
Emprendedora y 
Empresaria

PEDRO MARCOS
 
Socio Director de EFIC, Coach 
MCC, Creador de Coaching 
en Estado Puro®  y Speaker 
Internacional.

Licenciado en Económicas y Empresariales, con estudios superiores en Investiga-
ción y Técnicas de Mercado (Marketing), Máster Internacional en Coaching, Life 
y Executive Coaching, Practit ioner en PNL y Coach certif icado WingWave. Coach 
Profesional con las máximas certif icaciones a nivel internacional (MCC y Mentor 
Coach por la Internacional Coach Federation -ICF- y coach evaluador–certif icador 
“oro” por Bureau Veritas) y nacional (CPS por la Asociación Española de Coaching 
–ASESCO- y Coach Profesional Asociado por la Basque Coaching Factory) .

Con más de 25 años en puestos directivos en la empresa privada y multinacionales 
es empresario, emprendedor, CEO-Founder de EFIC (Escuela de Formación Inte-
gral en Coaching) y de MC Dreams Productions, director-presentador de Speaker 
Talent®, conferenciante nacional e  internacional (Lima, Bogotá, Cali, CD México, 
Miami, Londres, …), colaborador de programas Tv y radio, formador y ponente 
para diversas instituciones, empresas y universidades públicas/privadas siendo 
"Asistente Honorario de la Universidad de Sevil la".

Creador e impulsor de la corriente de Coaching en Estado Puro®, y autor de los 
l ibros “Coaching en Estado Puro®, el Origen. El Arte de las Conversaciones Pode-
rosas” (Maklina Ediciones 2020) y “1000 preguntas para 100 situaciones reales. 
Coaching en Estado Puro®” (Maklina Ediciones 2020).
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M A S T E R C L A S S

ANNE
IGARTIBURU

Presentadora y actriz.
Ha recibido numerosos reconocimien-
tos a su trayectoria profesional como 
dos Antena de Oro, un Tp de Oro, un 
Premio Ondas o un Premio 8 de Marzo.

DANI 
DE LA CÁMARA

Guionista de Radio y Televisión. Licen-
ciado en Periodismo, Interpretación y 
Solfeo. Participa regularmente en El 
Club de la Comedia y Comedy Central.
Actor formado en la Escuela de Juan 
Carlos Corazza y como Clown con Ga-
briel Chamé, clown del Cirque du Solei l. 
Actualmente representa en solitario en 
el Teatro Reina Victoria de Madrid “Yo 
maté al rey León”

CRISTINA 
SORIA

Periodista y Coach CPC por ASESCO.
Escritora de seis l ibros con la Edito-
rial Espasa: "Yo puedo Ayudarte", "Sí, 
tú puedes", "El ige tu aventura", "Adiós 
Tristeza", "No son las dietas, son los 
hábitos" y "Saca lo mejor de t i".
Desde el año 2019 colaboradora en 
Mediaset.
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ANA
GARCÍA LOZANO

Periodista, presentadora, mediadora y 
coach profesional, 
Más de 25 años de experiencia y con 
gran trayectoria frente a las cámaras y 
dentro del mundo de la comunicación. 
Presentadora de programas como El 
Programa de Ana, Préstame tu vida, Te-
nemos que hablar, etc. También como 
locutora y presentadora en la radio en 
Punto Radio, RNE, Cadena Cope, etc.
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INVERSIÓN

COMUNICACIÓN 
Y ORATORIA

3.990 €

7 PRIMERAS MATRÍCULAS
DESCUENTO

-800€

DESCUENTO ESPECIAL VIGENTE
DESCUENTO

-700€

ANTIGUOS ALUMNOS DE EFIC O PRONTO PAGO
DESCUENTO

-200€

Precios IVA 21% aplicado.
Reserva del curso: se realizará el abono del 500€ de la totalidad del curso en concepto de reserva y el restante se abonará una semana antes del comienzo de la 
formación.
Matrícula por pronto pago: será necesario realizar la compra de forma Online y abonando el 100% del curso en un solo pago por TPV o transferencia bancaria.
Política de Cancelación: Proceso de matriculación sujeto a condicones de cancelación. Más información aquí 
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2.490€ 

(*) Condiciones Modalidad Online en Directo / Streaming
• La impartición del curso se podrá realizar solo con alumnos que asistan vía streaming en directo o combinado con alumnos que se encuentren de forma 
presencial en el aula.
• El alumno acepta las características formativas propias del formato on-line. Así mismo reconoce beneficiarse, si fuera el caso, de descuentos vinculados a 
este formato.
• Se requerirá un número mínimo de alumnos inscritos para que la promoción pueda iniciarse.

https://tienda.efic.es/eur/condiciones-contratacion


P A R A  M A S  I N F O R M A C I Ó N

C/ innovación 6, Local 4 - Mairena del Alj. (SEVILLA)
+34 954 02 10 58 /      +34 652 36 31 12 /

+34 656 58 66 84 / +34 680 40 74 23
info@efic.es

o en nuestra web:
www.efic.es


